L’ARMOIRE

Le corner beauté n°1 sur les marques naturelles.
Exclusivement en pharmacies.
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’ARMOIRE

a beauté

DES MARQUES EXCLUSIVES,
RENOUVELEES TOUS LES 6 A 12 MOIS

01 — Des produits naturels, bio, vegan, et principalement
made in France.

02 — Des publicités locales et un support pour booster
votre présence sur les réseaux sociaux et mettre en

valeur votre officine.

03 — Des formations, des animations et des incentives.

10DEMARGEPAR ~ JUSOUASEDESELLOUT  _  TOUTE
PRODUIT EN MOYENNE PAR BOITE VENDUE LANNEE



TOUTES LES TENDANCES,
SANS LINTENDANGE
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Z.€éro prise de risques 1 seul bon de commande, Des retours 1 seul interlocuteur
pour votre officine 1 seule date de livraison sans abattements® pour toutes les marques

*Dans la limite de la commande dimplantation.



01. Un pack de communication pour vos réseaux
soclaux, a télécharger tous les 2 mois.

02. De la publicité locale sur Facebook pour attirer
les clientes dans votre officine lors de chaque
animation.

03. Une rémunération partagée : vous touchez 20%
de commission sur nos ventes e-shop a la fin de
chaque année.
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ON VOUS ACCOMPAGNE
EN PHARMACIE

01. Deux sessions de formation par an et des piqires de rappel
toute 'année.

02. Des animations pour pousser et assurer le sell-out.

03. De vrais événements construits autour de thématiques beauté,
qul changent chaque mois.

04. Une exclusivité territoriale sur votre bassin de population.




